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Sie sind mitten im Jahresgesprich
oder einer Konditionsverhandlung.
Sie miissen eine Preiserh6hung
durchsetzen. Es kommt in die heille
Phase. Es steht einiges auf dem
Spiel. Der Kunde hat bereits einige
Sanktionen verhingt und es droht
die Eskalation. Nun haben Sie die
Chance, die Verhandlung
abzuschlieB3en. Der Kunde bietet
Ihnen einen Deal an und Sie spiiren,
dass Sie jetzt entscheiden miissen.
Ihr Limit ist allerdings bereits
tiberschritten.

Allein der Gedanke daran bereitet
Ihnen ein flaues Gefiithl im Magen?
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Verhandeln mit Haltung & Personhchken

EINZ IGARTIGES Training mit ECHTEN GOCKELN
Zwekt dpiges Intensivimining fiir Key-Ac coum-M:mnger, die ihre Haltung &
Perstnlichkeit stidken, spiirbar undeichthar mm:hen wollen

. Umgmgﬁnr uner-

" aktives, hautnabes Training ) schijedlichen Einkaufsypen
e sukzesdive Eroberung unter- 1 Spemvnk-.tmd RN
schigdlicher Hihue' | o Verhandlungen m anagen
e Sichsalbetund: :mdere besads s Umgang mit Adgrifie n
ketmenlemn ' L« o Entwickeln & Erleben
. ,t!:eﬂmgung der Arbeiunit denn ‘elgener’ Siege potenziale
Gockelnt in den praxistelevanten -+ ‘» Erkennen det petstnliche n

“Verkafs alltag , 4L Sehlissalfaktoren
- ¢ scuverine Verhandhingen

» ZweithgigesIntesisiviraining

+.» Exklusives Teilnehme - Zertifikar 1 T.zg lndmiduelle Amexse Figl

mit Siegerforo 4 10:00 Uhr . BegritGung '
e Einmalige Seminammgebung 18:30 Uhs Trmnmgaende
* 2 x rustikales Mittagessen

inkl. Gerrinke 2. T ag: 09:00 Uhe Tra!nlngst:m

e Pausen mit Ober-/Snackbuffer NE 16:00 Uhr ' Trainingse nde
sowie Kaffee- und Teespezialitien 7 individuelle Abreise

2 Top Trainetinnen: Ulla Gockel, Vertoe bse spertin High Ley e FMOG &
Christine Hameste r-Koch, Gesclurtstulnenn Akadem ¥ fir Natie' & Buginess
GmbH & Co. KG
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